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DICKSON CONSTANT :
RENFORCER L'INFRASTRUCTURE INDUSTRIELLE EN EUROPE

e Année de création : 1836 a Dunkerque

e Secteur : Textiles techniques

e Position : Leader des tissus indoor et outdoor fabriqués en France
e Année d’acquisition par le groupe Glen Raven : 1998

e Sites : Siege social basé a Wasquehal + 6 bureaux en Europe

e Employés : 600 salariés dans le monde

e Production : 100.000 m2 de toile par jour

LE GROUPE GLEN RAVEN

e Nationalité : Américaine

e Secteur : Textiles techniques

¢ Position : Leader mondial des textiles techniques outdoor
e Total employés : 3 500

e Sites : 46 dans 22 pays

ENJEU DE L'IMPLANTATION :

Le site de production de Dickson Constant a Wasquehal est proche de
la saturation et ne dispose pas de possibilité d’extension. Pour répondre
a la hausse de la demande européenne et augmenter les capacités de
production, il est vital de construire une deuxieme usine.

2 solutions sont envisagées pour la création du site industriel :
¢ I'implantation d’'un nouveau site en Europe
¢ le renforcement de la présence en région Hauts-de-France




L'IMPLANTATION
DE L'ENTREPRISE

CONTEXTE

Ne pouvant étendre son site actuel de Wasquehal, Dickson Constant étudie
différentes implantations dans des pays européens. L'entreprise envisage
premierement de construire une usine au Portugal.

Nord France Invest et ses partenaires convainquent le chef d’entreprise de
ne pas écarter la possibilité de capitaliser sur sa présence régionale.

ZONES D'IMPLANTATION ENVISAGEES
PAR LE GROUPE

e Portugal
e France (Hauts-de-France)

Les deadlines du projet ne permettent pas d’envisager une opération
greenfield en Hauts-de-France. L'enjeu pour I'entreprise est d’étre
opérationnelle le plus rapidement possible. |l faut donc aller vite et trouver
une solution agile.

Les équipes nordistes proposent une piste jusque la non explorée :

trouver un batiment existant.



L'IMPLANTATION
DE L'ENTREPRISE

CAHIER DES CHARGES

ACCESSIBILITE : SITE :
¢ Dans un rayon de 1h maximum e Surface minimale de 10 000 m?
du site existant (situé a

e Réserve fonciére de 7 ha minimum
pour prévoir les développements
e A proximité de I'autoroute A2 futurs

Wasquehal),

LE SITE IDEAL

Parmi les offres identifiées, les équipes de Nord France Invest pressentent
avoir trouver une solution adaptée.

A Hordain, 3 45 minutes seulement du site de Dickson Constant, se trouve
un batiment moderne achevé en 2004, qui abritait une filature.

D’une surface de 15 600m?2, le site présente I'avantage supplémentaire
d’avoir une réserve fonciére de 10ha qui assure les possibilités d’extension
souhaitées.

LA DECISION DU GROUPE

L'opportunité de créer une nouvelle implantation au Portugal a été
abandonnée au profit du batiment d’'Hordain. Cette prise de position
permet au groupe de maintenir son calendrier opérationnel voire de
I'optimiser. En effet, la mise en production intégrale du nouveau site s’est
faite dans un délai de 9 mois. Soit une année d’avance par rapport au
projet portugais, permettant ainsi de satisfaire les commandes déja en
cours.



LES ATOUTS DES HAUTS-DE-FRANCE

ATOUTS MAIN D'CEUVRE

e Potentiel de recrutement conséquent sur les profils
recherchés

e Opérateurs du nouveau site formables sur le site
de Wasquehal

BERLIN
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ATOUTS GEOGRAPHIQUES

e Ancrage du site historique en région

e Emplacement au cceur de I’Europe : toute 'UE
livrée en moins de 48h




ATOUTS SECTORIELS

® Présence de I'’écosysteme textile

e Existence de sites brownfield spécialisés dans
le textile

ATOUTS ECONOMIQUES

e Un accompagnement efficace et concerté par les
partenaires publics, coordonné par Nord France
Invest

e Réduction des délais de production grace a la
synergie des 2 sites

e Mutualisation et proximité des équipes
techniques avec le site de Wasquehal



DES DEMARCHES ACCELEREES
9 MOIS SEULEMENT POUR ETRE OPERATIONNEL

29 SEPTEMBRE 08 OCTOBRE NOVEMBRE JANVIER JUINA

Premier échange avec Short-list des sites Echanges entre Travaux de DECEMBRE
I'entreprise et établis- identifiés et premiéres I'entreprise, le propriétaire réhabilitation du Objectif de 100
sement du cahier des visites par Dickson du site, la CAPH et Nord batiment salariés sur le site

charges Constant France Invest

SEPTEBRE 020 . | | 221 JUIN |

02 OCTOBRE 15 - 30 OCTOBRE 2 DECEMBRE 14 JUIN
Envoi a I'entreprise du dossier e Echanges entre Services Décision de Démarrage de
d’offres recensant les de la Région, services I'entreprise de I'activité
solutions d'implantation de I'Etat, Agglomération s'implanter

identifiées par le réseau CAPH, Nord France Invest, a Hordain

Invest In Hauts-de-France afin de déterminer de

I'accompagnement financier

e En paralléle, visites techniques
avec I'entreprise



DES DEMARCHES ACCELEREES
GRACE A LINTERVENTION DE NORD FRANCE INVEST

“ L’ACCOMPAGNEMENT MIS EN PLACE
" PAR NFI ET SON RESEAU DE PARTENAIRES

¢ Recherche de la solution d’implantation : identification des sites
potentiels, organisation de visites des sites sélectionnés

« Mobilisation partenaire (services de I'Etat, de la Région et la CAPH)
pour valider une offre globale d’accompagnement

e Mobilisation des dispositifs d’accompagnement financiers

¢ Facilitation des démarches administratives : accélération des
procédures

« Je suis tres heureux de voir ce projet
ambitieux et novateur se concrétiser dans
les Hauts-de-France. Il apporte a notre
entreprise une nouvelle dimension et
permettra d’assurer notre croissance pour
le long terme en s’appuyant sur des équipes
compétentes qui ont déja fait leurs preuves. Cette

nouvelle usine, équipée des technologies les plus récentes
nous permettra de répondre encore mieux a I'évolution des
besoins de nos clients. »

‘ _ Eugéne Deleplanque,
\ Président Directeur Général de Dickson Constant




VOTRE CONTACT

Céline CARLOT
DIRECTRICE DE PROJETS

TEL. +33 (0)3 59 56 23 07
MOBILE +33 (0)7 77 77 83 46
E-MAIL c.carlot@nfinvest.fr

NORD FRANCE INVEST

HAUTS-DE-FRANCE INVESTMENT PROMOTION AGENCY
Espace International, 299 boulevard de Leeds

59777 LILLE - France

www.nordfranceinvest.fr
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